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CAPITOLUL 1

Ce ii face bogati pe oamenii bogati?

Intr-o zi, dupa scoald, lucram in biroul tatilui meu cel bogat. Aveam
cam 15 ani in perioada aceea si eram foarte frustrat de scoala. Doream
sd aflu cum sd ma imbogdtesc, dar in loc sa studiez subiecte de genul
wBanii 101“ sau ,,Cum sa devii milionar 102, ma trezeam disecAnd
broaste la orele de biologie si intrebandu-ma cum ma va ajuta oare
aceastd broascd moartd sia devin bogat. Simtindu-ma frustrat in
privinta scolii, l-am intrebat pe tatal bogat: ,,De ce nu ni se preda la
scoald despre bani?“

Tatdl bogat mi-a zambit, a ridicat ochii dintre hartii si mi-a raspuns:
»Nu stiu, si eu m-am intrebat adeseori.“ A tacut un timp si apoi m-a
intrebat: ,,De ce intrebi asta?“

,Ei bine, m-am plictisit de scoald“, am raspuns. ,,Nu vdd si existe nicio
concordantd intre ceea ce ni se cere si studiem la scoald si lumea reala.
Vreau doar sa invat si fiu bogat. $i cum ma va ajuta o broasca moarta
sd imi cumpar o masind noud? Dacd profesorul mi-ar putea spune
cum ma va ajuta o broasca moartd sa ma imbogatesc, as diseca mii de
broaste.*

Tatal bogat a ras cu pofta si m-a intrebat: ,,Ce iti rdspund profesorii cand
ii intrebi ce legatura au broastele moarte cu banii?“

»Toti profesorii mei spun acelasi lucru“, am raspuns. ,,Raspund acelasi
lucru indiferent de cate ori ii intreb ce importantd are scoala pentru
lumea reala.“

»91 ce iti spun?“

»1mi spun: «Trebuie sa obtii note bune pentru a obtine o slujba buna si
sigura»“, am raspuns.
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»Ei bine, asta isi doresc majoritatea oamenilor®, mi-a raspuns tatal
bogat. ,Majoritatea oamenilor merg la scoala pentru a avea o slujba
buna si 0 anumita sigurantd financiara.”

»Dar eu nu vreau sa fac asta. Nu vreau sa fiu un simplu angajat si sa
lucrez pentru altcineva. Nu vreau sd imi petrec viata lasand pe altcineva
sa decida cati bani pot sa céastig, cand sa merg la serviciu si cand sa imi
iau vacanta. Vreau sd fiu liber. Vreau sa fiu bogat. De aceea nu vreau
o slujba.”

Pentru aceia dintre voi care nu ati citit Tatd bogat, tatd sdrac, tatal
bogat era tatdl celui mai bun prieten al meu. Cu toate cd a pornit de
la zero si nu avea nicio educatie formald, a devenit in cele din urma
unul dintre cei mai bogati oameni din statul Hawaii. Tatél sdrac, adica
tatdl meu adevirat, era un om ce detinea o educatie inaltd, un oficial
guvernamental extrem de bine platit, dar indiferent de cti bani castiga,
era lefter la sfarsitul fiecdrei luni. A murit fard niciun ban, fara si lase
mare lucru in urma dupai o viata intreagd de munca grea.

Unul dintre motivele pentru care am inceput sd studiez cu tatédl bogat
dupd orele de scoala si la sfarsit de saptimana a fost faptul ca stiam ca
nu primeam la scoala genul de educatie pe care mi-o doream. Stiam ca
scoala nu detinea raspunsurile pe care le cdutam, pentru ca tatal meu
adevarat, tatal sdrac, era insarcinat cu educatia pentru intregul stat
Hawaii. Stiam ca tatdl meu adevarat, inspector general scolar, nu stia
prea multe despre bani. Ca atare, stiam cd sistemul de invdtdmént nu
md putea invata ce doream sd aflu. La varsta de 15 ani, doream sa aflu
mai degraba cum sd devin bogat decat cum sa devin angajatul unui
bogat.

Dupa ce asistasem la vesnicele certuri ale parintilor mei pe problema
insuficientei banilor, am inceput sd caut un adult care si ma poata
invata despre bani. Asa am inceput s studiez cu tatdl bogat. Am invatat
cu el de la virsta de 9 ani pand am implinit 38 de ani. Ma interesa
educatia. Pentru mine, aceasta a fost ,,Scoala de afaceri® — scoala de
afaceri a vietii reale. Datorita celor invitate de la tatal meu bogat, am
putut sa ma retrag din afaceri la varsta de 47 de ani, detinand libertatea
financiard necesara pentru tot restul vietii. Daca as fi urmat sfaturile
tatdlui sarac - sfatul de a fi un bun angajat pana la varsta de 65 de ani -,
as munci inca si in ziua de azi, ingrijorat de siguranta locului meu
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de muncid si de planul meu de pensii, prin care banii au fost investiti
in fonduri mutuale a cdror valoare scade constant. Diferenta dintre
sfaturile date de cétre tatél bogat si cel sarac era micd. Tatal sarac spunea
mereu: ,Mergi la scoald, ia note bune, in asa fel incat si-ti gasesti o slujba
sigurd, fard pericole, si cu sanse de promovare.“ Sfatul tatdlui bogat a
fost: ,Dacd vrei sa fii bogat, trebuie sd detii o afacere si sa fii investitor.”
Problema mea era aceea ci la scoald nu ma invitau cum sa fiu afacerist
sau investitor.

Daca vrei sd fii bogat, trebuie sd detii o afacere si sd fii investitor.

De ce a fost Thomas Edison bogat si faimos

»Ce ati studiat astazi la scoala?“ m-a intrebat tatdl bogat.

Dupa ce m-am gandit cateva clipe la modul in care imi petrecusem
ziua, am raspuns: ,,Am studiat viata lui Thomas Edison.“

v«

»Ati studiat o persoana foarte importanta“, a spus tatdl bogat. ,,$i ati
discutat despre cum anume a devenit bogat si faimos?“

»Nu®, am raspuns. ,,Am vorbit doar despre inventiile lui, cum ar fi
becul.”

Tatdl bogat a zambit si mi-a spus: ,Ei bine, desi nu-mi place sa-ti
contrazic profesorii, totusi nu Thomas Edison a inventat becul, el I-a
perfectionat. Tatdl bogat mi-a explicat ca Thomas Edison a fost unul
dintre eroii sdi si ii studiase viata.

»Atunci de ce se spune ca el a inventat becul?“ l-am intrebat.

»Au existat si alte becuri care fusesera inventate inaintea lui, dar
problema era cd nu erau practice. Primele becuri inventate nu ardeau
suficient de mult. De asemenea, ceilalti inventatori nu reuseau sa-si
explice cum ar putea avea becul electric vreo valoare comerciald.“

»Valoare comerciala?“ am intrebat incurcat.

»,Cu alte cuvinte, ceilalti inventatori nu stiau cum si scoatd bani din
inventia lor... pe cAnd Thomas Edison a stiut®, a adaugat tatal bogat.
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»Deci el a fost inventatorul primului bec ce a putut fi folosit si a stiut
cum si isi transforme inventia intr-o afacere®, am spus.

Tatal bogat a incuviintat: ,,Acest simt al afacerilor pe care l-a avut
Thomas Edison a facut ca multe dintre inventiile sale sa fie foarte
folositoare oamenilor. El a fost mai mult decat un investitor, a fost
fondatorul companiei General Electric si al altor companii extrem de
importante. V-au explicat asta profesorii vostri?*

»Nu“, am raspuns. ,Mi-as dori sa o fi facut. M-ar fi interesat mai mult
subiectul. In schimb, eram plictisit si m3 intrebam ce relevanta are
Thomas Edison pentru viata reald. Dacd mi-ar fi spus cum a devenit
atat de bogat, as fi fost mult mai interesat si as fi ascultat cu mult mai
multd atentie.”

Tatal bogat a rds si mi-a spus cum a devenit inventatorul Thomas
Edison fondatorul multimilionar al unei corporatii ce valora miliarde
de dolari. Tatal bogat a continuat spundndu-mi ca Edison se lasase de
scoald pentru cd profesorii sdi credeau ca nu era suficient de inteligent
pentru a obtine succese scolare. In copilarie, s-a angajat si vindea
bomboane si reviste in trenuri. In felul acesta, si-a dezvoltat talentul
de vanzator. In curand, a inceput si isi publice propriul ziar in ultimul
vagon si a angajat o echipa de baieti sa ii vanda nu doar bomboanele,
cisi ziarul. Tot in copilarie, in aproximativ un an, a trecut de la statutul
de angajat la cel de patron, angajand vreo doisprezece alti béieti.

»Deci asa si-a inceput Thomas Edison cariera de afacerist? am
intrebat.

Tatal bogat a incuviintat si a zambit.

»De ce nu mi-au spus profesorii acest lucru?“ am intrebat. ,,Mi-ar fi
placut foarte mult sa aud aceasta poveste.“

JIncd nu s-a terminat®, a spus tatdl bogat si a continuat sd imi
povesteasca istoria lui Thomas Edison. Edison s-a plictisit in curdnd de
afacerea sa din tren si a inceput sd invete cum sa comunice in limbajul
Morse, astfel incat sd se poatd angaja ca telegrafist. In curand, Edison
era unul dintre cei mai buni telegrafisti din zona si a calatorit din oras
in oras folosindu-se de cunostintele sale. ,,Datoritd celor invatate ca
tandr intreprinzdtor si ca operator de telegraf, a dobandit priceperea
care l-a ficut om de afaceri si inventator al becului electric.”
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»Cum l-a ajutat faptul ca a fost operator de telegraf sd devina un om
de afaceri mai bun?“ am intrebat neldmurit. ,,Si ce legatura are aceasta
poveste cu faptul ca vreau si devin bogat?“

»Da-mi voie sa iti explic®, spuse tatil bogat. ,,Vezi tu, Thomas Edison a
fost mai mult dect un simplu inventator. Incd din copilirie a devenit
proprietarul unei afaceri. De aceea, a devenit bogat si faimos. In loc sa
meargd la scoald, si-a dobandit experienta de afacerist necesara pentru
a avea succesul in lumea reald. Md intrebasesi cum ajung oamenii
bogati sa devina bogati, nu-i asa?“

»Da“, am raspuns, dind din cap si simtindu-ma putin jenat cd il
intrerupsesem pe tatal bogat.

»Experienta dobanditd de el ca om de afaceri si ca operator de telegraf
este cea care l-a facut sa devina faimos ca inventator al becului electric®,
a spus tatal bogat. ,,Ca telegrafist, stia ca sistemul de afaceri l-a facut pe
inventatorul telegrafului atat de faimos - un sistem alcatuit din stalpi,
cabluri, oameni care stiau sa il foloseascd si statii telegrafice. Tandr
fiind, Thomas Edison a inteles puterea sistemului.”

Am intervenit: ,,Adicd vrei sa spui ca, datoritd faptului ca era om de
afaceri, a inteles importanta sistemului. Sistemul era mai important
decét inventia.“

Tatdl bogat a incuviintat. ,Vezi tu, majoritatea oamenilor merg la
scoald sd invete sa devina angajati ai sistemului; ei nu reusesc sa vada
imaginea de ansamblu. Cei mai multi nu vdd decat valoarea slujbei lor
doar pentru ci asa au fost educati. In felul acesta, ajung si nu mai vada
padurea din cauza copacilor.”

»Deci majoritatea oamenilor prefera sa lucreze pentru sistem, si nu sa-1
detina“, am addugat eu.

Incuviintand, tatal bogat a spus: , Tot ce observa ei este inventarea
produsului, nu si sistemul. Majoritatea oamenilor nu reusesc sa
inteleagd ce anume ii face bogati pe cei bogati.”

,»91 cum se aplicd asta in cazul lui Thomas Edison si a becului electric?“
am intrebat.
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»Ceea ce a facut ca becul electric sa aibd succes nu a fost becul in sine,
ci sistemul de cabluri electrice si generatoare care furnizau energie
electrica becului®, a zis tatdl bogat. ,,Thomas Edison a devenit bogat si
faimos datoritd faptului cd a reusit sa vadd imaginea in ansamblu, in
timp ce ceilalti nu au vazut decat becul electric.”

»lar el a fost capabil sd vada imaginea in ansamblu datoritd experientei
sale dobandite in tren si a experientei ca telegrafist“, am replicat.

Tatal bogat a incuviintat. ,Alt cuvint pentru sistem este «reteauar.
Daca vrei cu adevérat sd inveti sa devii bogat, trebuie sa incepi sa
cunosti si sd intelegi puterea aflatd in retele. Cei mai bogati oameni din
lume construiesc retele. Toti ceilalti au fost educati si caute un loc de
munca.”

Cei mai bogati oameni din lume construiesc retele. Toti ceilalti au
fost educati sa caute un loc de muncd.

»Fara reteaua electricd, becul electric ar fi insemnat prea putin pentru
oameni“, am spus.

»Al inteles ideea®, a zambit tatal bogat. ,,Asadar, ceea ce ii face bogati
pe oamenii bogati este faptul ca isi construiesc propriul sistem...
reteaua. Detinerea retetei este ceea ce ii face sa fie bogati.”

»O retea? Prin urmare, dacd vreau sa devin bogat, trebuie sa invit cum
sd construiesc o retea de afaceri?“ am intrebat.

»Al inceput sa te prinzi®, a zis tatdl bogat. , Exista mai multe moduri
de a deveni bogat, dar cei mai bogati oameni sunt intotdeauna cei care
si-au construit retele. Gandeste-te, de exemplu, cum a ajuns John D.
Rockefeller unul dintre cei mai bogati oameni din lume. El a facut mai
mult decat sd foreze dupd petrol. John D. Rockefeller a devenit unul
dintre cei mai bogati oameni din lume pentru ca a construit o retea de
statii de benzing, cisterne care sd le aprovizioneze, tancuri petroliere
si conducte. A devenit bogat si faimos datorita retelei sale, pe care
guvernul Statelor Unite i-a impus sd o distruga, numind-o monopol.”

Jar Alexander Graham Bell a inventat telefonul, care ulterior a devenit
o retea de telefonie numitd AT&T*, am adaugat.
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Tatdl bogat a incuviintat. ,,Mai tarziu a evoluat in retelele radiofonice,
iar mai tarziu, retelele de televiziune. De fiecare data cdnd s-a inventat
ceva nou, cei care au devenit bogati au fost cei care au construit si
detinut reteaua de sustinere a noii inventii. Multe dintre starurile si
sportivii bine plétiti sunt bogati doar pentru ca retelele de radio si de
televiziune i-au facut bogati si faimosi.“

»o1 atunci de ce nu ne invata sistemul nostru scolar si construim
retele?“ am intrebat.

Tatal bogat a ridicat din umeri. ,Nu stiu®, a spus el. ,Poate pentru
ca majoritatea oamenilor se multumesc sa fie angajati ai uneia dintre
aceste retele mari... o retea care ii face pe cei bogati sa fie si mai bogati.
Eu nu am vrut sa muncesc pentru cei bogati. Din aceasta cauza, mi-am
construit propria retea. Nu am castigat multi bani in tinerete pentru ca
iti ia timp sa construiesti o retea. Timp de cinci ani am castigat mult
mai putin decét cei din jurul meu. Totusi, dupa zece ani, eram mult
mai bogat decat majoritatea colegilor mei de clasa, chiar decét cei care
studiasera pentru a deveni doctori si avocati. Astdzi, castig mult mai
mult decat ar putea ei visa vreodata sa castige. O retea bine conceputa
si condusa va céstiga cu mult mai mult decat poate castiga un individ
care munceste pe branci.”

Tatdl bogat mi-a explicat apoi ca istoria este plina de povestile
oamenilor bogati si faimosi care si-au construit retele. Multi s-au
imbogatit atunci cand au fost inventate trenurile. Acelasi lucru
este valabil pentru avioane, nave, masini si magazine de vanzare cu
aminuntul, precum: Wal-Mart, Gap si Radio Shack. In lumea de
astazi, puterea computerelor extrem de performante si a PC-urilor
oferd multor indivizi puterea de a dobandi averi imense daca ar munci
s 1isi construiascd propriile retele. Aceasta carte si compania mea,
Rich Dad, sunt dedicate celor ce doresc sd isi creeze propriile retele de
afaceri.

Azi, il avem pe Bill Gates, cel mai bogat om din lume, care s-a
imbogitit introducind un sistem de operare in reteaua IBM. Grupul
Beatles a devenit faimos in intreaga lume datoritd puterii retelelor
de radio, televiziune si a retelelor de magazine de discuri. Vedetele
sportive castigd milioane de dolari datorita puterii retelelor de radio
si de televiziune. Internetul, ultima dintre retelele care acopera lumea
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intreaga, a facut multi milionari, chiar si citiva miliardari. Talentul
meu literar m-a facut sd castig milioane de dolari nu pentru ca sunt un
scriitor exceptional, ci datoritd parteneriatului meu cu reteaua Time
Warner. Pe site-ul richdad.com, cooperam cu Editura Time Warner si
cu AOL pe internet. Acestea sunt niste companii magnifice si cu care se
poate lucra extraordinar de bine. De asemenea, comunitatea Rich Dad
se uneste in retele cu alte companii din intreaga lume, in tari, precum:
Japonia, China, Australia, Marea Britanie, Africa de Sud, Canada,
India, Singapore, Malaysia, Indonezia, Mexic, Filipine, Taiwan, pe
continentele european si african. Dupd cum spunea tatal bogat: ,cei
bogati isi construiesc retele, in timp ce toti ceilalti isi cautd un loc de

v«

munca .

De ce se imbogitesc bogatii

Celor mai multi dintre noi ne e cunoscuti zicala: ,,Cine se aseamana se
aduna.” Ei bine, zicala aceasta e adevarata si in cazul oamenilor bogati,
al celor din clasa de mijloc si al oamenilor sdraci. Cu alte cuvinte, cei
bogati relationeazd cu cei bogati; cei saraci relationeaza cu cei saraci;
iar cei din clasa de mijloc, cu cei din clasa de mijloc. Tatal bogat mi-a
spus deseori: ,Daca vrei sa devii bogat, trebuie si-ti stabilesti legaturi
cu cei bogati sau cu cei care te pot ajuta sa devii bogat®. El mai spunea,
de asemenea: ,Multi oameni isi petrec intreaga viata in compania celor
care ii trag inapoi din punct de vedere financiar.“ Una dintre ideile pe
care aceastda carte doreste s le accentueze este aceea ci o afacere de
marketing in retea este o afacere in care intalniti oameni care sunt acolo
sd v ajute sd deveniti mai bogat. O intrebare pe care ar fi bine sd v-o
adresati este: ,,Compania in care lucrez si oamenii cu care imi petrec
timpul sunt dedicati imbogatirii mele? Sau sunt mai degraba interesati
ca eu sd continui sd lucrez din greu?“

Inca de la varsta de 15 ani stiam ci modalitatea de a deveni bogat si
liber din punct de vedere financiar era aceea de a invata sa relationez
cu oamenii care puteau sa ma ajute sa devin bogat si liber din punct
de vedere financiar. Pentru mine acest lucru parea perfect intemeiat.
Totusi, pentru majoritatea colegilor mei de clasa parea mai important
sd obtina note bune si o slujba sigurd. La varsta de 15 ani, am decis sd
caut prietenia celor ce erau interesati ca eu sa devin bogat, si nu un
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angajat loial care sa lucreze pentru cei bogati. Cand privesc in urma,
constat ca decizia pe care am luat-o la 15 ani mi-a schimbat viata. Nu a
fost o decizie usor de luat, pentru ca la 15 ani am fost nevoit sé fiu foarte
atent cu cine imi petrec timpul si pe care dintre profesori s ii ascult.
Pentru aceia dintre voi care reflecteaza asupra ideii de a-si construi
propria afacere, aceasta idee — ideea de a fi constient cu cine iti petreci
timpul si de la cine inveti — este ceva ce trebuie sd luati in calcul in
mod foarte serios. Inci de cand eram licean, am inceput s imi aleg cu
atentie prietenii si profesorii, pentru ca familia, prietenii si profesorii
sunt un element foarte, foarte, foarte important al retelei personale.

O scoald de afaceri pentru oameni

Eu, personal, sunt incintat sd scriu aceastd carte pentru sustinerea
industriei de marketing in retea. Multe companii din acest domeniu
oferd milioanelor de oameni acelasi tip de educatie de afaceri pe care
l-am primit eu de la tatél bogat: ocazia de a v construi propria retea in
loc sa va petreceti viata lucrand in reteaua altora.

Sarcina de a-i invdta pe oameni sa inteleagd puterea pe care o pot
dobandi daca isi intemeiaza propria afacere, propria retea, nu este una
usoard. Aceasta se intampla pentru cd majoritatea oamenilor au fost
invatati sa fie loiali, sd fie angajati ce muncesc din greu, si nu sd fie
proprietarii unei afaceri care si isi construiascd propria retea.

Dupa ce m-am intors din Vietnam, unde fusesem ofiter al Infanteriei
Marine a Statelor Unite si pilot de elicopter, am reflectat asupra ideii
de a ma intoarce in sistemul de invatdmant pentru a obtine diploma
de master in domeniul de management. Tatdl bogat m-a convins
sd nu fac asta. El mi-a spus: ,,Daca obtii o diplomd de master intr-o
scoala traditionald, vei fi in continuare educat sa devii angajatul celor
bogati. Dacd preferi sd devii om bogat si nu un angajat bine platit al
celor bogati, trebuie sa urmezi o scoala de afaceri care sa te invete cum
s devii intreprinzator. Acesta este tipul de educatie pe care ti l-am
dat eu®, a mai spus tatdl bogat, dar ,problema celor mai multe scoli
de afaceri este ca ele ii iau pe cei mai isteti pusti si ii invatd cum si
devind administratori buni ai afacerilor celor bogati, si nu patroni ai
angajatilor®. Daca ati urmadrit stirile in legaturd cu scandalurile Enron
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si WorldCom!, directorii cu studii inalte au fost acuzati ci s-au gandit
doar la ei insisi, nu si la angajatii lor sau la investitorii care le incredin-
tasera vietile si banii lor. Multi dintre managerii educati si bine platiti isi
sfatuisera angajatii si cumpere mai multe actiuni ale companiei, in timp
ce ei si le vindeau pe ale lor. Desi Enron si WorldCom sunt exemple
extreme, acest tip de comportament egoist este intalnit zilnic in lumea
marilor companii si a pietelor de actiuni.

Unul dintre motivele principale pentru care sustin domeniul
marketingului in retea este acela ca multe dintre companiile de acest
tip sunt cu adevérat scoli de afaceri pentru oameni, dar nu genul de
scoald de afaceri care preia copiii inteligenti si 1i educd si devina
angajati ai celor bogati. Multe companii de marketing in retea ii invatd
pe oameni valori care nu sunt explicate in scolile traditionale... valori
precum aceea ca cea mai buna cale de a deveni bogat este sa inveti tu si
sd 1i inveti si pe altii cum sd devind proprietarul unei afaceri... nu sa ii
inveti sd fie angajati loiali care lucreaza pentru cei bogati.

Alte cdi de a te imbogiti

Multi oameni au dobéndit averi mari dezvoltand afaceri de marketing
in retea. De fapt, chiar unii dintre cei mai avuti prieteni ai mei s-au
imbogatit dezvoltand afaceri de marketing in retea. Totusi, ca sa fim
corecti, exista si alte cai de a deveni extrem de bogat. Ca atare, in
capitolul urmator vor fi dezvoltate alte modalitati de a deveni bogat si
liber din punct de vedere financiar... eliberat de necesitatea de a munci
din greu pentru a-ti cistiga existenta, de a te agata de siguranta locului
de munca si de a trdi de la un salariu la altul. Dupa ce veti citi capitolul
urmator va veti da seama daca marketingul in retea este cea mai buna
cale de a va imbogati... si daca poate fi un mijloc de a va putea indeplini
visurile si pasiunile.

1 Este vorba despre scandalurile legate de fraudd in cadrul celor doua com-
panii extrem de mari (una din domeniul energetic, cealaltd din domeniul
telecomunicatiilor) care si-au acoperit situatia financiard precard prin rapoarte
false. Frauda celor doud companii a dus la aparitia celor mai mari falimente din
istoria SUA si la pierderea unor sume imense din partea investitorilor si a condus
la procese extrem de mediatizate. (N. trad.)
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In acest bestseller, Robert T. Kiyosaki actualizeazi si extinde lista celor opt ,valori
ascunse” (altele decat abilitatea de a face bani!) ale unei afaceri de marketing in
retea. Bonus — clteva ,valori ascunse® suplimentare, din partea lui Robert, a lui
Kim Kiyosaki si a lui Tom Wheelwright, expert contabil si consultant in cadrul
companiei Rich Dad.

Cartea explici de ce intemeierea unei afaceri de marketing in retea:

* este 0 metodd revolutionara de a ajunge la bogatie;

e transforma bogatia intr-un vis la indeména oricui;

* iti cere si dai dovadd de ambitie, hotarére si perseverenta.

Cum nu mi-am cistigat averea construind o afacere de marketing in
retea, am o perspectiva ceva mai obiectiva asupra domeniului. Aceasta
carte descrie ceea ce eu consider adeviratele valori ale marketingului
in retea, valori care transcend potentialul de a genera multi bani. In
sfarsit am gisit o afacere cu suflet! — Robert T Kiyosaki

Robert T. Kiyosaki a pus sub semnul intrebarii si a schimbat
perspectiva a zeci de milioane de oameni asupra banilor. Adept al
unor pareri care contrazic deseori intelepciunea conventionala, Robert
si-a cAstigat reputatia de om franc, curajos si lipsit de pretiozitati.
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O lume intreaga il priveste ca pe un sustinator infocat al educatiei

financiare.

RICH g DAD.

De la autorul cairtii TATA BOGAT, TATA SARAC,
bestseller New York Times, Wall Street Journal,

BusinessWeek si USA Today Business curteaveche.ro

www.richdad.com _ISBN 9786064406500 _
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