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INTRODUCERE

Secþiunea 1. Dreptul comerþului internaþional în epoca globalizãrii

1.1. Aculturaþie juridicã ºi „lex mercatoria”. Despre fenomenul
transnaþional într-o epocã globalizantã

Globalizarea este un fenomen economic, tehnic ºi financiar dar care are
impact asupra tuturor domeniilor, inclusiv asupra dreptului.

În epoca clasicã a dreptului, Statul era singurul suveran care edicta reguli
de drept. Aceastã regulã s-a modificat prin globalizarea (mondializarea)
„legislaþiei”:1

- fluxul globalizãrii a creeazã o „cursã de norme”, atât naþionale cât ºi
internaþionale, la care se adaugã practicile participanþilor la comerþul
internaþional;

- devine obligatorie compararea legislaþiilor naþionale, în situaþia în care
fluxul globalizãrii devine tot mai constrângãtor (de exemplu, protecþia sau
facilitãþile oferite investitorilor);

1 Philippe Moreau Defarges, La mondialisation. Vers la fin des frontières?, Ed. Dunod,
Paris, 1993, p. 57-59; Eckart Gottschalk, Ralf Michaels, Giesela Ruhl, Jan von Hein,
Conflict of Laws in a Globalized World, Cambridge University Press, 2007; Gheorghe Stancu,
Globalizarea raporturilor juridice comerciale, RDC, nr. 6/2008, p. 7-19; Sandeep Gopalan,
Transnational commercial law, WS Hein & Co., 2004; Sandeep Gopalan, The Creation of
International Commercial Law: Sovereignty Felled?, San Diego International Law Journal,
Vol. 5, p. 267, 2004; Panagiotis Delimatsis, The Fragmentation of International Trade Law,
TILEC Discussion Paper No. 2010-010. Available at SSRN: http://ssrn.com/abstract=1554909;
Ralf Michaels, Global Legal Pluralism, Annual Review of Law & Social Science, Vol. 5,
2009; Paul Schiff Berman, Global Legal Pluralism. Southern California Review, Vol. 80, p.
1155, 2007; Princeton Law and Public Affairs Working Paper No. 08-001. Available at SSRN:
http://ssrn.com/abstract=985340; Paul Schiff Berman, From International Law to Law and
Globalization, Columbia Journal of Transnational Law, Vol. 43, p. 485, 2005; Gralf-Peter
Calliess, Law, Transnational, Osgoode CLPE Research Paper No. 35/2010, publicat în Mark
Juergensmeyer, Helmut Anheier, Victor Faessel (eds.), The Encyclopedia of Global Studies,
Sage London, disponibil la SSRN: http://ssrn.com/abstract=1630348
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- forma legislaþiei rãmâne aceeaºi, însã este modificatã, uneori într-o
„manierã haoticã” de dispoziþii internaþionale mai mult sau mai puþin
constrângãtoare.2

1.2. Instituþiile globalizãrii
Existã o nouã structurã economicã mondialã care modificã sistemele

clasice de drept.3 Efectul principal al acestei aculturaþii juridice (se discutã
despre americanizarea dreptului francez4 ºi despre continentalizarea dreptului
englez5) conduce la o nouã legislaþie, în care trãsãturile definitorii ale unui
sistem nu se mai regãsesc, în – aproape – nici un domeniu.6

1.3. Domeniile dreptului comerþului internaþional în care globalizarea
produce efecte

Instituþiile regionale sau mondiale primesc din ce în ce mai multe
competenþe, pe care le împart cu statele membre, având posibilitatea sã decidã
în litigii de naturã internaþionalã (Curtea de Justiþie a Uniunii Europeane – în
cadrul UE, respectiv, Organismul de Reglementare a Diferendelor în cadrul
Organizaþiei Mondiale a Comerþului).

Secþiunea 2. Definiþia dreptului comerþului internaþional

Dreptul comerþului internaþional este acea ramurã a dreptului care
reglementeazã raporturile patrimoniale dintre subiectele comerþului
internaþional ºi care prezintã caracter de comercialitate ºi internaþionalitate.7

2 Ibidem. Autorul se referã, în acest sens, la regulile impuse de Organizaþia Mondialã a
Comerþului, Uniunea Europeanã – þãrilor membre sau de zona de liber schimb NAFTA (North
America Free Trade Area) în S.U.A., Mexic ºi Canada.

3 Jonathan Weinberg, Non-State Actors and Global Informal Governance - The Case
of Icann (June 7, 2010). INTERNATIONAL HANDBOOK ON INFORMAL
GOVERNANCE, Thomas Christiansen, Christine Neuhold, eds., Forthcoming; Wayne State
University Law School Research Paper No. 10-05. Available at SSRN: http://ssrn.com/
abstract=1621862

4 Fr. Terre, L’américanisation du droit, Coll. Archives de philosophie du droit, Bruylant,
2006.

5 David Jenkins, From unwritten to written: transformation in the British common-law
constitution, Vanderbilt Journal of Transnational Law, 1/2003.

6 Arie Reich, The WTO as a Law-Harmonizing Institution, (September 10, 2003).
Bar Ilan Univ. Pub Law Working Paper No. 3-05. Available at SSRN: http://ssrn.com/
abstract=468000 or DOI:  10.2139/ssrn.468000

7 Pentru definiþii oferite de doctrinã: Dumitru Mazilu, Dreptul comerþului internaþional.
Partea generalã, Ed. Lumina Lex, Bucureºti, 2005, p. 73; Dragoº-Alexandru Sitaru, Dreptul
comerþului internaþional. Tratat. Partea generalã, Ed. Lumina Lex, Bucureºti, 2004, p. 123.
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Franþa a avut ideea de a propune (în cadrul sesiunii UNCITRAL de la
New York din 1970) o Convenþie-cadru referitoare la dreptul comerþului
internaþional însã propunerea nu a fost dezbãtutã niciodatã.8

Conþinutul dreptului comerþului internaþional este format de normele
materiale proprii9 dar ºi norme de drept material care aparþin altor domenii (de
exemplu, dreptul procesual civil – arbitrajul comercial; dreptul civil –
contractele; dreptul comercial – actele de comerþ etc).10

Secþiunea 3. Principiile dreptului comerþului internaþional

Principiile dreptului comerþului internaþional: 11

- principiul egalitãþii juridice a pãrþilor;
- principiul libertãþii comerþului;12

Vânzarea anumitor produse, chiar autentice, fãrã acordul producãtorului, a fost
consideratã contrafacere. Într-o cauzã, soluþionatã, în Franþa, de cãtre TGI Paris s-a
considerat cã este necesar acordul Microsoft pentru ca produsele sale sã poatã fi
vândute pe eBay.13

- principiul bunei credinþe;14

- principiul concurenþei loiale.
Între principiile dreptului comerþului internaþional existã o întrepãtrundere,

acestea neputând fiind respectate în plenitudinea efectelor lor separat, existând
o relaþie de determinare ºi interdependenþã.

Secþiunea 4. Obiectul dreptului comerþului internaþional

Obiectul dreptului comerþului internaþional este dat de urmãtoarele
trãsãturi:15

8 Draft basic convention establishing a common body of international trade law:
proposal by the French delegation, http://www.uncitral.org/pdf/english/yearbooks/
yb-1968-70-e/vol1-p288-291-e.pdf; Jean-Michel Jacquet, Philippe Delebecque, Droit du
commerce international, 2e édition, 2000, Dalloz, Paris, p. 3.

9 Convenþia privind vânzarea internaþionalã de mãrfuri, Viena, 1980.
10 D.A. Sitaru, op. cit., p. 126;
11  Pe larg: Dumitru Mazilu, Dreptul comerþului internaþional. Partea generalã, Ed.

Lumina Lex, Bucureºti, 2003, p. 84 ºi urm.
12  Subsecvent este principiul libertãþii convenþiilor.
13 Benjamin L. et autres / Microsoft Corporation, Tribunal de grande instance de Paris

31ème chambre Jugement du 25 juin 2009, http://www.legalis.net/jurisprudence-
decision.php3?id_article=2727

14  Frank J. Garcia, A “Fair” Trade Law of Nations or A “Fair” Global Law of
Economic Relations?, Alberta Law Review, Volume 45, Number 2, November 2007.   

15  D. Mazilu, op. cit., p. 73; D.A. Sitaru, op. cit., p. 129 ºi urm.
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caracterul patrimonial;
Domeniul cultural a fãcut obiectul unor discuþii,16 amintind aici taxele

vamale impuse unor obiecte de artã (cazul Brâncuºi, 1928) precum ºi definiþia
bunurilor datã de CJCE în cadrul litigiilor referitoare la libera circulaþie a
mãrfurilor.

caracterul comercial;
caracterul internaþional.

Secþiunea 5. Dreptul comerþului internaþional ºi alte ramuri de drept

Dreptul comercial
Dreptul comerþului internaþional reglementeazã raporturi juridice

asemãnãtoare cu cele de drept comercial (au un caracter patrimonial ºi
comercial) dar în dreptul comerþului internaþional sunt aplicabile normele
naþionale numai atunci când acestea sunt lex causae.17 În cele mai multe cazuri,
dreptul comerþului internaþional reglementeazã raporturile juridice prin norme
proprii, specifice (de exemplu: convenþii internaþionale,18 uzanþe
internaþionale19).

Drept procesual civil
Dreptul comerþului internaþional conþine ºi trimiteri la normele de

procedurã civilã. Astfel, în Regulile de procedurã arbitralã prevede cã
„prezentele Reguli se completeazã cu dispoziþiile de drept comun de procedurã
civilã românã în mãsura în care acestea sunt compatibile cu arbitrajul ºi cu
natura comercialã a litigiilor” (art. 79).

Dreptul internaþional privat.
Legãturile cele mai puternice sunt cu dreptul internaþional privat. La

început, un capitol al acestei discipline, dreptul comerþului internaþional a
devenit în timp o disciplinã autonomã. În literatura de specialitate20 se discutã
despre caracterul compozit al dreptului comerþului internaþional, precum ºi de

16  Heather Grab, Free Trade and Cultural Industry: Finding a Way to Sleep in the
Same Bed,   Alberta Law Review, Volume 45, Number 2, November 2007.

17  Dumitru Mazilu, Dreptul comerþului internaþional. Partea generalã, Ed. Lumina
Lex, Bucureºti, 2003, p. 78; Dragoº-Alexandru Sitaru, op. cit., p. 149.

18  Convenþia Naþiunilor Unite asupra contractelor de vânzare internaþionalã de mãrfuri
(Viena, 1980), ratificatã de România prin Legea nr. 24 din 6 martie 1991 ºi publicatã în
Monitorul Oficial nr. 54 din 19 martie 1991.

19  INCOTERMS 2000.
20  Jean-Michel Jacquet, Philippe Delebecque, op. cit, p. 4.
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faptul cã majoritatea autorilor îl trateazã dintr-un punct de vedere naþional.21

Dreptul internaþional privat este definit de norma conflictualã – care lipseºte
în dreptul comerþului internaþional.

Dreptul internaþional public
Deosebirea cea mai importantã faþã de ramura publicã a dreptului

internaþional este acea cã subiectele au poziþii juridice diferite.22 În timp ce în
dreptul comerþului internaþional raporturile sunt de egalitate juridicã, în dreptul
internaþional public statele (principalele subiecte) acþioneazã ca puteri
suverane.23

21  D.A. Sitaru, op. cit., p. 124 („Definiþia dreptului comerþului internaþional al
României” – subl.n).

22  D. A. Sitaru, op. cit., p. 152.
23  A se vedea: Acordul din 10 decembrie 1991 între Guvernul României ºi Guvernul

Federal al Austriei privind relaþiile economice bilaterale, publicat în Monitorul Oficial nr. 48
din 23 martie 1992.
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CAPITOLUL I

ROLUL ORGANIZAÞIILOR INTERNAÞIONALE ÎN
DEZVOLTAREA ªI UNIFORMIZAREA COMERÞULUI

INTERNAÞIONAL

În activitatea de legiferare în dreptul comerþului sunt implicaþi atât actori
statali cât ºi non-statali (privaþi).24 Cele mai importante acþiuni de modernizare
ºi armonizare a dreptului comerþului internaþional sunt realizate, în prezent, de
UNCITRAL, Organizaþia Statelor Americane, Conferinþa de la Haga privind
Dreptul Internaþional Privat ºi Institutul Internaþional pentru unificarea dreptului
privat (UNIDROIT).

Secþiunea 1. Organizaþii mondiale

1.1. Organizaþia Naþiunilor Unite

1.1.1. Rolul UNCITRAL în dezvoltarea ºi uniformizarea dreptului
comerþului internaþional

§ 1. Precizãri prealabile

Dupã cel de-al doilea rãzboi mondial comerþul dintre statele lumii a luat
o amploare fãrã precedent. Pentru a reglementa mai bine acest intens schimb
de mãrfuri (în primul rând, dar nu numai) au fost constituite diferite instituþii
toate în dorinþa simplificãrii ºi modernizãrii regulilor. Astãzi, cele mai
preocupate provocãri în aceastã materie sunt lansate de cãtre UNCITRAL,
OMC ºi Uniunea Europeanã.

Relaþiile comerciale dintre statele lumii precum ºi dintre comercianþii
din aceste state s-au dezvoltat puternic în cea de-a doua jumãtate a secolului al
XX-lea. Organizaþia Naþiunilor Unite a instituit un for – cu caracter permanent
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– care sã evidenþieze progresele în materia comerþului internaþional ºi care sã
realizeze o uniformizare a legislaþiilor statelor lumii, în primul rând pentru a
se adopta reglementãri moderne.25

Comisia Naþiunilor Unite pentru Drept Comercial Internaþional
(UNCITRAL)26 a fost înfiinþatã în anul 1966 prin Rezoluþia Adunãrii Generale
a O.N.U.27 ºi s-a remarcat prin adoptarea Convenþiei de la Viena referitoare la
vânzarea internaþionalã de mãrfuri precum ºi armonizarea cadrului normativ
în domeniul arbitrajului ºi al comerþului electronic.

§ 2. Carta Naþiunilor Unite în materie de comerþ internaþional.
De la UNCTAD la UNCITRAL

Pentru dezvoltarea sa, comerþul internaþional are nevoie de realizarea
anumitor condiþii: rapiditate, încredere, securitate, certitudine. Asemenea
condiþii pot fi oferite de cãtre drept. Comercianþii, toþi participanþii la
schimburile comerciale internaþionale îºi desfãºoarã activitatea în condiþii de
mai mare încredere dacã regimul juridic al actelor pe care le vor încheia este
prefigurat prin reglementãri cadru generale, universale.

În acelaºi timp, o asemenea încredere o oferã cunoaºterea legii care se
aplicã tranzacþiilor comerciale. În condiþiile actuale, în care schimburile
internaþionale comerciale, se desfãºoarã cu rapiditate deosebitã ºi într-o arie
geograficã întinsã, cuprinzând uneori întreaga planetã, ele cad sub incidenþa a
numeroase reglementãri juridice, uneori extrem de deosebite între ele, în funcþie
de þãrile cu care aceste tranzacþii au legãturã.

Faþã de aceste premise ºi faþã de diversitatea legislaþiilor naþionale ori
regionale s-a pus problema elaborãrii unor reglementãri uniforme ale dreptului
comerþului internaþional. O asemenea preocupare are Organizaþia Naþiunilor
Unite. Carta O. N. U. prevede, în art. 1 §3 ºi art. 13 §1, necesitatea realizãrii
cooperãrii internaþionale în domeniul problemelor cu caracter economic ºi
efectuarea de studii în aceasta privinþã. Aceste prevederi de ordin general sunt
completate prin dispoziþiile capitolelor IX ºi X din Carta referitoare la

24  Sandra M Rocks, Kate A Sawyer, International Commercial Law, The Business
Lawyer, Aug 2009. Vol. 64, Iss. 4.

25  Organizaþia Naþiunilor Unite are mai multe organe specializate din punct de vedere
economic (ECOSOC – Comitetul Economic ºi Social; U.N.C.T.A.D. – Conferinþa Naþiunilor
Unite privind Comerþul ºi Dezvoltarea; UNCITRAL) sau financiare (FMI – Fondul Monetar
Internaþional; BIRD – Banca Internaþionalã pentru Reconstrucþie ºi Dezvoltare).

26  www.uncitral.org.
27  Pierre-Alain Gourion, Georges Peyrard, Droit du commerce international, 3e

édition, LGDJ, Paris, 2001, p. 11.
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cooperarea internaþionalã economicã ºi socialã ºi la Consiliul economic ºi social,
organul principal al O.N.U. specializat în acest domeniu.

În baza acestor texte ºi a altora care se referã la aspectele economice,
Adunarea Generalã a stabilit cã este competentã sã acþioneze în scopul reducerii
sau suprimãrii obstacolelor juridice care împiedicã dezvoltarea comerþului
internaþional. Pentru promovarea ideii de cooperare internaþionalã în domeniul
comerþului mondial, O. N. U. s-a preocupat de dezvoltarea armonioasã a
schimbului de bunuri între þãri, precum ºi de armonizarea ºi unificarea normelor
juridice aplicabile în acest domeniu, ambele probleme fiind inseparabile ºi
influenþate una de cealaltã în mod permanent.

În continuare vom menþiona câteva din cele mai importante momente
care exprimã contribuþia O. N. U. la armonizarea dreptului comerþului
internaþional.

În scopul promovãrii schimburilor comerciale pe plan mondial s-a þinut,
la iniþiativa O. N. U., Conferinþa pentru comerþ ºi dezvoltarea forþei de muncã
(Havana, 1947-1948) unde a fost elaboratã Carta de la Havana, document amplu
ce consacrã reglementãri privind crearea unei organizaþii comerciale
internaþionale ºi principiile generale menite sã înlãture restricþiile ºi barierele
artificiale din calea comerþului internaþional. Deºi Carta de la Havana nu a
întrunit numãrul necesar de notificãri ºi deci nu a intrat în vigoare, înfiinþarea
unei organizaþii comerciale internaþionale a fost înfãptuitã în 1964.

Rezoluþia Adunãrii Generale O. N. U. nr. 1955 (XXXI) din 30 septembrie
1964 a transformat Conferinþa pentru comerþ ºi dezvoltare (UNCTAD) - care
iniþial a activat la Geneva (23. 03 - 16. 06. 1964) într-o instituþie permanentã
constituitã ca organ al Adunãrii Generale O. N. U. Funcþiile principale ale
Conferinþei pentru comerþ ºi dezvoltare, sunt favorizarea extinderii comerþului
internaþional þinând seama de accelerarea dezvoltãrii economice în stabilirea
de principii ºi politici referitoare la comerþul internaþional ºi la problemele
progresului economic.

UNCTAD contribuie la înlesnirea schimbului de bunuri pe plan mondial
în sensul creãrii de condiþii care sã asigure o frecvenþã ºi un volum în continuã
creºtere precum ºi o extindere a acestuia între þãri, îndeosebi cele insuficient
angrenate în comerþ.

În ceea ce priveºte armonizarea ºi unificarea dreptului comerþului
internaþional, intervenþia O. N. U. a fost necesarã pentru consideraþiuni de
ordin juridic ºi organizatoric. Prin Rezoluþia Adunãrii Generale nr. 2205 (XXI)
din 28 decembrie 1966 s-a constatat cã divergenþele existente între legile
diferitelor state în probleme referitoare la comerþul internaþional constituie un
obstacol în calea dezvoltãrii acestuia. Or, interesele economice impun
înlãturarea unor asemenea piedici. S-a subliniat, de asemenea, cã reglementãrile
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juridice nu au urmat evoluþia rapidã a comerþului internaþional, care a trebuit
sã gãseascã modalitãþi adecvate, independente de legislaþiile naþionale (avem
în vedere, în primul rând, uzanþele internaþionale) ºi cã se impune o revizuire
a normelor dreptului comerþului internaþional pentru a se putea realiza o
adevãratã cooperare internaþionalã.

Comisia Naþiunilor Unite pentru dreptul comercial internaþional
(UNCITRAL) este înfiinþatã prin rezoluþia Adunãrii Generale a O.N.U. 28

§ 3. UNCITRAL – rol ºi funcþii

Premisele organizãrii UNCITRAL.29

În primul rând s-a avut în vedere decalajul relaþii comerciale/relaþii juridice
comerciale. Astfel, s-a considerat cã trebuie gãsitã o soluþie independentã de
legislaþiile þãrilor, dar adecvatã progreselor tehnice.

În al doilea rând, s-a observat cã existã un drept care consacrã relaþii de
inegalitate. Un asemenea drept - s-a considerat (de cãtre reprezentantul
Columbiei la ºedinþa Adunãrii Generale din 6 decembrie 1966) - ar putea fi
înlãturat prin elaborarea unui drept uniform la care sã-ºi aducã o anumitã
contribuþie ºi „þãrile în curs de dezvoltare”. Trebuie totuºi observat cã în aceastã
materie nu dreptul ºi nici chiar forþa anumitor state este importantã ci rolul
concret pe care îl joacã un partener sau altul pe piaþa cererii ºi a ofertei. O
astfel de inegalitate trebuie sã se manifeste, întrucât uniformizare nu înseamnã
desfiinþarea posibilitãþii negocierilor comerciale.

Pentru înfãptuirea scopurilor pentru care a fost înfiinþatã, o importanþã
deosebitã o prezintã asigurarea unei vocaþii de universalitate sau o cât mai
largã aplicare a regulilor UNCITRAL. Trebuie gãsitã o metodã suplã, o metodã
care sã dozeze adecvat normele imperative ºi normele supletive în convenþiile
internaþionale.

Adunarea Generalã care a înfiinþat UNCITRAL a considerat cã aceastã
comisie are ca obiect încurajarea armonizãrii ºi unificãrii progresive a
dreptului comercial internaþional, þinând cont, în aceastã privinþã, de ceea ce
este în interesul tuturor popoarelor, în particular al þãrilor în curs de
dezvoltare, de a favoriza dezvoltarea largã a comerþului internaþional.

28  L’ABC de la CNUDCI/ Organisation des Nations Unies / Commision pour le
Droit Commercial International CNUDCI, Organe juridique à composition universelle
specialise dans la réforme du droit partout dans le monde, Viena, 2004, p. 1.

29  Claire Kelly, The Politics of International Economic Law: Legitimacy and the
UNCITRAL Working Methods. Brooklyn Law School, Legal Studies Paper No. 140. Available
at SSRN: http://ssrn.com/abstract=1371214
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Funcþiile UNCITRAL. Pornind de la premisa cã unica soluþie pentru
evitarea conflictului dintre diferitele legislaþii naþionale este uniformizarea pe
fond a dreptului comerþului internaþional, organizaþia mondialã, încã de la
început a încercat uniformizarea anumitor materii.30

Funcþiile principale ale UNCITRAL sunt:
a) de a elabora convenþii internaþionale, legi tip ºi legi uniforme care sã

unifice reguli de drept ce se aplicã în comerþul internaþional;
b) codificarea ºi încurajarea acceptãrii în cât mai mare mãsurã a termenilor,

regulilor ºi practicilor de comerþ internaþional;
c) sã asigure interpretarea ºi aplicarea uniformã a convenþiilor

internaþionale ºi a legilor în domeniul dreptului comercial;
d) sã strângã ºi sã difuzeze informaþii privind legislaþia naþionalã ºi evoluþia

doctrinei;
e) sã coordoneze activitatea organizaþiilor care se ocupã de armonizarea

ºi unificarea dreptului comercial internaþional ºi sã colaboreze cu acestea;
f) sã menþinã o strânsã colaborare cu UNCTAD.

§ 4. Principalele direcþii ºi scurtã prezentare a rezultatelor

Principalele forme de texte adoptate de UNCITRAL:
Convenþiile sunt acorduri între state. Aºa cum vom observa, statele

Uniunii Europene sunt pãrþi la unele convenþii, evidenþiindu-se Convenþia de
la Viena privind vânzarea internaþionalã de mãrfuri (Viena, 1980).

Legile tip sunt o serie de dispoziþii cu caracter normativ pe care statele le
pot adopta prin încorporare în legislaþiile naþionale. Legea tip referitoare la
insolvenþã este cea mai importantã reglementare, care a fundamentat
modificãrile recente din þãrile Uniunii Europene (Spania, Germania, România);
în adoptarea Regulamentului european în materie s-au avut în vedere soluþiile
adoptate de cãtre UNCITRAL. De asemenea, în materia achiziþiilor publice,
normele Uniunii Europene au avut în vedere, atât obligaþiile faþã de O.M.C.
cât ºi soluþiile UNCITRAL; acestea din urmã deºi nu sunt obligatorii realizeazã
un standard mondial în materie.31

Ghidul legislativ este un text care furnizeazã indicaþii pentru elaborarea
actelor normative, prin care se discutã probleme politica generalã, opþiuni
pertinente ºi care recomandã soluþiile legislative optime.

30  John Honnold, The United Nations Commission on International Trade Law:
Mission and Methods, American Journal of Comparative Law (1979) 201-211.

31  Sue Arrowsmith, Public Procurement: Appraisal of UNCITRAL Model Law as
Global Standard, International and Comparative Law Quarterly, vol 53, ianuarie 2004, p.
17-46.
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Regulile contractuale sunt clauze sau reguli standard destinate a fi
încorporate în contractele comerciale.

Ghidul juridic este un text care conþine indicaþii referitoare la redactarea
contractului.32

Domenii în care UNCITRAL s-a evidenþiat: arbitrajul, vânzarea
internaþionalã de mãrfuri, insolvenþa transfrontalierã, plãþi internaþionale, comerþ
electronic, semnãtura electronicã, transport internaþional de mãrfuri, achiziþiile
publice.

§ 5. Convenþii UNCITRAL adoptate de legislaþia româneascã

România, prin Legea nr. 24 din 12 martie 1992, a aderat la Convenþia
asupra prescripþiei în materie de vânzare internaþionalã de mãrfuri, încheiatã
la New York la 14 iunie 1974, ºi la Protocolul de modificare de la Viena
(Legea 24/1992 a fost publicatã în Monitorul Oficial nr. 46/1992).

România a aderat la Convenþia Naþiunilor Unite asupra contractului de
vânzare internaþionalã de mãrfuri de la Viena prin Legea nr. 24/1991 (publicatã
în Monitorul Oficial nr. 54/1991).

Convenþia Naþiunilor Unite privind transportul de mãrfuri pe mare, din
1978 (Regulile Hamburg), ratificatã de România prin Decretul nr. 343/1981.33

De asemenea, în elaborarea reglementãrilor privind insolvenþa
transfrontalierã, reglementãrile UNCITRAL au avut un rol important,
influenþând soluþia legiuitorului naþional.

1.1.2. Conferinþa Naþiunilor Unite pentru Comerþ ºi Dezvoltare
(UNCTAD)

Conferinþa Naþiunilor Unite pentru Comerþ ºi Dezvoltare (UNCTAD –
CNUCD) a fost creatã în anul 196434 în special pentru urmãrirea ºi soluþionarea
urmãtoarelor obiective: „promovarea comerþului internaþional în vederea
accelerãrii dezvoltãrii economice a þãrilor; formularea de principii ºi
recomandãri referitoare la comerþul internaþional; adoptarea de mãsuri pentru
negocierea de acorduri comerciale multilaterale; adoptarea de mãsuri de
armonizare a politicii þãrilor ºi grupurilor economice regionale, în materia
comerþului ºi dezvoltãrii”.35

32  L’ABC de la CNUDCI/ Organisation des Nations Unies / Commision pour le
Droit Commercial International CNUDCI, Organe juridique à composition universelle
specialise dans la réforme du droit partout dans le monde, Viena, 2004, p. 2-3.

33 Dispoziþiile sale au fost aprobate prin Convenþia de la Rotterdam.
34  Apariþia sa se datoreazã statelor în curs de dezvoltare „Grupul celor 77”. Pe larg:

Philippe Moreau Defarges, Relaþii internaþionale dupã 1945, op. cit., p. 37.
35  G. Chivu, op. cit., p. 62-64; Dumitru Mazilu, Conferinþa Naþiunilor Unite pentru

Comerþ ºi Dezvoltare, RDC, nr. 5/2000, p. 98.



20

UNCTAD a jucat un rol juridic esenþial, definitivat prin încheierea unor
acorduri ºi declaraþii internaþionale: Carta drepturilor ºi îndatoririlor
economice ale statelor (1974), Consensul de la Monterrey36 (2002) etc.

1.1.3. Fondul Monetar Internaþional (F.M.I.)37

Fondul Monetar Internaþional este o instituþie specializatã O.N.U. asupra
activitãþii cãreia existã ºi critici,38 dar care joacã un rol însemnat, mai ales
pentru þãrile în curs de dezvoltare.

1.2. Organizaþia Mondialã a Comerþului
Organizaþia Mondialã a Comerþului (O.M.C./W.T.O.) a fost creatã prin

reorganizarea cadrului specific al Acordului general pentru tarife ºi comerþ
(G.A.T.T. – acronimul englezesc). Din 1948, de când a intrat în vigoare acest
acord ºi pânã în 1995, cadrul a fost specific: provizoratul instituþional; luarea
hotãrârilor prin aºa-numitele runde de negocieri comerciale multilaterale etc.39

U.E. este membru cu drepturi depline al O.M.C.,40 alãturi de statele
membre. În literatura de specialitate s-a arãtat cã relaþiile comerciale sunt de
competenþa U.E., astfel încât Comisia trateazã problemele comerciale în
interesul statelor membre în cadrul O.M.C. ºi în negocierile bilaterale sau
interregionale.41

Calitatea de membru a Uniunii Europene în O.M.C. a condus la unele
manifestãri din partea miºcãrii anti-globalizare; mulþi cetãþeni europeni se tem

36  Prin „Consensul de la Monterrey” statele ºi organizaþiile participante au luat hotãrârea
ca pânã în 2015 sã fie redus nivelul sãrãciei la jumãtate.

37  G. Chivu, op. cit., p. 85; P. Lenain, F.M.I-ul, Ed. Coresi, Bucureºti, 2000; V.
Pãtulea, Piaþa financiarã internaþionalã, Dreptul, nr. 9/1997, p. 27 ºi urm.

38  De exemplu, G. Chivu, op. cit., p. 87.
39  Pe larg: G. Chivu, op. cit., p. 109-113; Victor Duculescu, Globalizarea ºi dreptul

internaþional, RDC, nr. 7-8/2000, p. 119; Dumitru Mazilu, Organizaþia Mondialã a
Comerþului – între obiectivele pragmatice ºi contestaþia publicã, RDC, nr. 2/2000, p. 118;
Mircea N. COSTIN, op. cit., D-O, p. 308-309.

40 În formula art. IX din Acordul O.M.C.
“The WTO shall continue the practice of decision-making by consensus followed under

GATT 1947. Except as otherwise provided, where a decision cannot be arrived at by consensus,
the matter at issue shall be decided by voting. At meetings of the Ministerial Conference and
the General Council, each member of the WTO shall have one vote. Where the European
Communities exercise their right to vote they shall have a number of votes equal to the number
of their member States which are Members of the WTO. Decisions of the Ministerial Conference
and the General Council shall be taken by a majority of the votes cast, unless otherwise
provided in this agreement or in the relevant Multilateral Trade Agreement”.

41 Wim Kok, Élargissement de l’Union Européenne. Résultats et défis, Rapport de
Wim Kok à la Commission européenne, 26 mars 2003.


