Cuprins

Prefatd, pag. 31
Introducere, pag. 33
Ce face diferenta intre succes si esec, pag. 33
Pornind de la nimic, pag. 34
Poti si tu, pag. 35
Ce face diferenta intre un bogat si un sirac, pag. 36
Apelul de trezire, pag. 37
Miracolul dobanzii acumulate, pag. 38
fnvati ce este de invitat, pag. 38

CAPITOLUL. 1
INVATA CUM SA DEVII BOGAT, PAG. 41

Cum de nu ne imbogitim cu totii?, pag. 42
* Cine, eu?, pag. 42
* la decizia acum!, pag. 43
* Poate maine, pag. 43
* Fii gata sa platesti pretul, pag. 44
* Perspectiva asupra viitorului, pag. 44
Proiectia in viitor, pag. 45
Plateste pretul in avans, pag. 46
Atitudinea este totul, pag. 47
Gandeste-te la viitor, pag. 48
Dedica-te trup si suflet carierei, pag. 48
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* Cinci modalitati prin care sa ramai sarac
si nefericit, pag. 49
* Cinci modalitati prin care si devii bogat, pag. 49
* Devino intreprinzitor, pag. 49
* Croieste-ti drumul spre varf, pag. 50
* Alege liber-profesionismul, pag. 51
* Activeazd 1n vanzari, pag. 51
* Ceilalti, pag. 52
Definitia bundstarii, pag. 52
Identificd o nevoie si satisfi-o, pag. 53
Profituri mari din idei mici, pag. 54
O singuri idee este tot ce ai nevoie, pag. 55
Maximizarea resurselor, pag. 56
* Cunostintele specializate, pag. 57
Devino expert, pag. 57
Specializeaza-te in activitati cu mare valoare, pag. 57
Cunoagte-ti perfect produsul, pag. 58
* Dobandeste maiestrie in domeniul
In care activezi, pag. 58
Fii cel mai bun, pag. 58
Nu inceta niciodatd sa inveti, pag. 58
Depaseste asteptarile celorlalti, pag. 59
* Banii inseamna putere, pag. 59
Economiseste regulat, pag. 59
Scapa de datorii, pag. 60
Fa-ti o rezerva de bani, pag. 60
* Oamenii pe care-i cunosti, pag. 60
Intocmeste-ti o listd, pag. 61
Frecventeaza regulat retelele profesionale, pag. 61
Implica-te in viata comunitatii, pag. 61
* Esti un geniu, pag. 62
* Sa-ti duci intotdeauna treaba pana la capat, pag. 62
* O atitudine mentala pozitiva, pag. 63
* Factorul noroc, pag. 63
Vrei sd faci un milion?, pag. 64
Studiaza §i pregateste-te necontenit, pag. 65



* Dezvolti-ti forta personald, pag. 66
* Alege-ti munca potrivitd, pag. 66
Intrebarea de un milion de dolari, pag. 67
Devino o persoani fira limite, pag. 67
EXERCITI PRACTICE, PAG. 68

CAPITOLUL 2
DEVINO UN MAGNET PENTRU BANI, PAG. 71

fti schimbi modul de gandire, iti schimbi viata, pag. 72

Totul porneste de la creier, pag. 72
Asteapti-te la ce e mai bun, pag. 73
Un magnet viu, pag. 73
Ce este pe dinauntru, este si pe dinafard, pag. 74
* Trei aplicatii practice, pag. 75
Fetele celorlalti, pag. 75
Relatiile tale, pag. 75
Prosperitatea, pag. 75
Legile sunt neutre, pag. 76
Ceea ce dai determind ce primesti inapoi, pag. 76
Gandirea negativi alungi banii din calea ta, pag. 77
Gandeste cum gandesc bogatii, pag. 77
AAngajamente pe termen lung, pag. 78
Invata tot ce ai nevoie si inveti, pag. 79
* Cunoasterea este putere, pag. 79
* Economiseste-ti banii, pag. 79
Pune deoparte, pag. 80
* Nu te teme sa experimentezi, pag. 81
Fii dispus sa dai gres, pag. 82
Marele adevir, pag. 82
* Nu irosi timpul, pag. 83
Vei vedea cand vei crede, pag. 84
* Mentalitate de milionar, pag. 84
Ia-ti angajamentul de a plati pretul, pag. 85
Cei alesi, pag. 86
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Ia lucrurile in serios, pag. 86
Preia controlul asupra ta, pag. 87
* Metoda listei rapide, pag. 87
* Focalizare si concentrare, pag. 88
Sa doresti cu ardoare, pag. 89
* Un consultant prosper, pag. 89
Motivatia, pag. 90
Fixeazi-ti obiective specifice, pag. 91
Gandeste pe termen lung, pag. 91
Acordi-ti o mirire, pag. 92
Magia vizualizarii, pag. 93
* Vizualizeazi-te actionand, pag. 94
* Patru factori pentru a-ti spori puterile, pag. 94
. fntocmegte—t;i 0 yharta a comorii”, pag. 95
Controleazi-ti dialogul interior, pag. 96
* Infrunti-ti temerile, pag. 96
Practica afirmatiile pozitive, pag. 97
* Hai, cd poti, pag. 97
* Castigd primul milion, pag. 98
* Esti cel mai bun, pag. 98
* Reprogrameazi-te pentru succes, pag. 98
* Hraneste-ti mintea cu proteina mentald, pag. 99
* Citeste despre oameni de succes, pag. 100
* Studiaza domeniul in care activezi, pag. 100
* Frecventeaza Universitatea pe Roti, pag. 100
* Participa la seminarii §i cursuri, pag. 101
fnso§e§te—te cu persoanele potrivite, pag. 101
Pistreaza-ti obiectivul in minte §i cand dormi, pag. 102
Imagineaza-ti viata ideala, pag. 103
Ora de aur, pag. 103
Obiceiuri de un milion de dolari, pag. 104
Dieta mentald de 21 de zile
pentru o atitudine pozitiva, pag. 104
Carma zilei, pag. 105
EXERCITI PRACTICE, PAG. 106



CAPITOLUL 3
INVESTESTE IN SUCCES, PAG. 109

Scaunul cu trei picioare, pag. 109
* Asigurdrile potrivite, pag. 110
* Variabilele investitiilor, pag. 111
Investeste in felul in care investesc cei bogati, pag. 112
Propria afacere, pag. 112
Imobilele generatoare de venit, pag. 113
. imbogégeﬂe—te din imobiliare, pag. 113
* Nimic nu-i gratis, pag. 114
* Definirea domeniului imobiliar, pag. 114
* Cand piata imobiliara este in scadere, pag. 115
* Cum sa incepi in domeniul imobiliarelor:
cumpadra si renoveaza, pag. 115
Fa cercetari temeinice, pag. 115
Plateste cat mai putin, pag. 116
Muta-te si treci la treaba, pag. 116
Actioneaza si maximizeaza-ti investitia, pag. 117
Repeta procesul, pag. 117
Treci la proprietati mai mari, pag. 117
Avantajele metodei ,,cumpara si renoveaza”, pag. 118
* Investitia fard bani, pag. 118
Divortul ii motiveaza pe oameni sa vanda, pag. 119
Un deces in familie, pag. 119
Probleme financiare sau faliment, pag. 119
Regula 100 Ia 1, pag. 119
Cum sa cumperi fara sa scoti vreun ban
din buzunar, pag. 120
Cum faci sa functioneze asta, pag. 120
Un posibil obstacol, pag. 121
Cheltuielile care trebuie acoperite, pag. 121
* Chiriasii sunt cheia succesului, pag. 121
Terenuri detinute in scopul dezvoltirii, pag. 122
* Reteaua de apad este esentiala, pag. 122
* Accesibilitatea, pag. 122
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* Vecinatatea unor aglomerdri urbane, pag. 123
Investitii lichide, pag. 123
Actiuni §i obligatiuni, pag. 123
Alternative de investitie la dispozitia ta, pag. 124
Modalititi conservatoare de a investi, pag. 124
* Deporite la termen, pag. 124
* Certificate de depozit, pag. 125
* Titlurile de stat, pag. 125
Investitiile la bursa, pag. 126
* Actiunile ordinare, pag. 126
* Pariu impotriva expertilor, pag. 127
* Fondurile deschise de investitii
(fonduri index), pag. 127
* Asteptarile tin piata in miscare, pag. 127
* Investitiile la bursd necesita timp, pag. 128
* Teoria investitiilor impotriva curentului, pag. 128
Cumpara actiuni la reduceri, pag. 129
* Teoria ,fraierului mai mare”, pag. 129
* Reprezentantii financiari, pag. 130
Verifica nivelul de experienta al celor
care iti ofera sfaturi, pag. 130
Cine castiga banii?, pag. 131
* Strategiile de investitii ale unui
multimilionar, pag. 132
Zece reguli pentru investitii de succes, pag. 133
* Lectii de la investitori de succes, pag. 136
Investitii in fonduri mutuale, pag. 139
* Fonduri mutuale cu comision (load) versus fonduri
mutuale fira comision (no-load), pag. 139
* Consideratii importante privind investitiile
in fondurile mutuale, pag. 140
Diverse moduri de a investi, pag. 142
* Metale pretioase, pag. 142
* Antichitdti si obiecte de colectie, pag. 142
* Actiuni cu preturi mici, pag. 143
* Tranzactiile la bursa de marfuri, pag. 143



Pazeste-ti banii ca pe ochii din cap, pag. 143
EXERCITI PRACTICE, PAG. 144

CAPITOLUL 4
CUM SA INCEPI DE LA NIMIC , PAG. 147

Lantul aurit, pag. 148
Statisticile sunt ingrijoritoare, pag. 148
Patru pasi citre succesul financiar, pag. 149
* Trebuie sa-ti doresti din tot sufletul, pag. 149
* Trebuie sa iei o decizie, pag. 150
* Trebuie sa fii determinat, pag. 150
* Trebuie sa te convingi sd o faci, pag. 150
Cinci moduri in care poti deveni bogat, pag. 151
* Mostenirea unei averi, pag. 151
* Liber-profesionist, pag. 151
* Manageriatul, pag. 152
* Lovitura fulgerului, pag. 152
* Drumul cel mai neted catre imbogatire, pag. 153
Punctul de pornire, pag. 153
Pliteste-te pe tine insuti mai intdi, pag. 154
Munceste asiduu §i economiseste bani, pag. 154
Atrage banii pe care ti-i doresti, pag. 155
Sa incepi de la nimic, pag. 156
Plicere si durere, pag. 157
Strategia de protectie pentru atingerea succesului
financiar, pag. 157
* Decide in avans, pag. 158
Nu pierde bani, pag. 159
Strategiile bogatilor, pag. 160
* Sfatul unui bancher, pag. 160
Schimbi-ti personalitatea, pag. 161
Adevirul despre antreprenoriat, pag. 161
* Lipsa experientei, pag. 162
* Valoarea experientei, pag. 163

G pentru cd TU ESTI NUMARUL 1°

BUSINESSTECH INTERNATIONAL



BRIAN TRACY

—
(o)

CHEIA SUCCESULUI FINANCIAR E LA TINE

Motive pentru falimentul afacerilor, pag. 163
* Vanzari nesatisfacitoare, pag. 164
* Control defectuos al costurilor, pag. 164
Succesul in afaceri este predictibil, pag. 165
Instruire la locul de munca, pag. 165
fnvati in timp ce esti plitit, pag. 166
* Considerd cd lucrezi pe cont propriu, pag. 167
Cinci secrete ale succesului in afaceri, pag. 167
* Planificd, organizeaza si obtine rezultate, pag. 167
Fi un efort in plus, pag. 168
* Promoveaza si vinde, pag. 168
Abilitatea de a vinde se invatd, pag. 169
Fii un bun ascultator, pag. 169
* Alegerea oamenilor potriviti, pag. 170
Devino priceput in munca ta, pag. 170
* Devino un bun negociator, pag. 171
* Stapaneste cifrele, pag. 172
Relatia cu bancile, pag. 173
* Ai succes 1n afaceri dacd te straduiesti
cu adevirat, pag. 173
Foloseste locul de muncé drept trambulina catre
succesul 1n afaceri, pag. 174
Documenteazi-te, pag. 174
Aplica Regula 10/90, pag. 175
Studiazd companiile de succes, pag. 175
Cinci reguli ale antreprenoriatului, pag. 176
* Gaseste o nevoie si satisfa-o, pag. 176
* Identifica o problema si rezolv-o, pag. 177
Oportunitati nelimitate, pag. 178
* Concentreaza-te pe consumator, pag. 178
* Pune bazele drumului tau spre succes, pag. 179
s invat3 s mergi inainte de a alerga, pag. 179
Fii pregatit sa platesti pretul, pag. 180
Oportunititi de network marketing, pag. 181
* O formd alternativa de distributie, pag. 181
. incepi modest, cresti treptat, pag. 182



* Orice este nevoie, pag. 183
* Opt insusiri ale unei afaceri bune, pag. 183
Produse de calitate, cu o reputatie buna, pag. 184
Preturi corecte si competitive, pag. 184
Garantia returnarii banilor, pag. 185
Investitie initiala micd, pag. 186
Livrare prompta, pag. 186
Organizatie de suport puternica, pag. 187
Onestitate si integritate la toate nivelurile, pag. 188
Vanzarea de produse consumabile, pag. 188
Ding! Ding! Aveti bani in cutia postala!, pag. 189
Conecteazi-te la mediul online, pag. 190
* Oricine poate si o faca, pag. 190
* Construirea unei afaceri pe internet, pag. 191
* Strange din dinti, pag. 192
incepe la scar mici, pag. 193
Oferi-ti timpul pentru experientd —
un tdrg cum nu se poate mai profitabil, pag. 193
Cele sapte etape de parcurs pentru
succesul in afaceri, pag. 194
* Pasul 1. Stabileste-ti obiective financiare
specifice, pag. 194
* Pasul 2: Ofera un produs superior, pag. 195
* Pasul 3: Incepe la scard mici si
dezvolti-te treptat, pag. 195
* Pasul 4: Testeaza inainte de a investi, pag. 195
* Pasul 5: Finanteaza-ti dezvoltarea din
profituri, pag. 196
* Pasul 6: Alege-ti cu grijd oamenii, pag. 197
* Pasul 7: Mareste rentabilitatea capitalului
propriu, pag. 198
Fii orientat pe actiune, pag. 198
Asumi-ti riscul, pag. 199
Sapte pasi citre independenta financiard, pag. 199
EXERCITI PRACTICE, PAG. 201
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CAPITOLUL 5
CONSTRUIESTE-TI PROPRIA AFACERE, PAG. 203

Cu toate acestea, rata de esec rimane ridicati, pag. 204
* Produsul nepotrivit la momentul nepotrivit, pag. 204
Sapte principii ale succesului in afaceri, pag. 205
. fncepe cu inceputul, pag. 205
* Oferi calitate bund la un pret corect, pag. 205
* Austeritatea, cheia succesului, pag. 206
Fluxul de numerar este ca sangele pentru creier, pag. 207
Supravegheaza-ti banii cu ochi de vultur, pag. 207
Maximizeaza marketingul, pag. 208
Vanzarile reprezinta abilitate esentiala
pentru succesul in afaceri., pag. 208
* [ubeste-ti clientii, pag. 209
* intocmeste un plan complet de afaceri
inainte de a incepe, pag. 209
Analizarea tuturor aspectelor critice, pag. 210
Tu poti ajunge acolo de aici?, pag. 211
* Nu ceda niciodatd, pag. 211
Succesul cere timp, pag. 212
Profit? Dupd patru ani!, pag. 212
Factorul celor trei, pag. 213
Intrebirile pe care trebuie s ti le pui si s3 le afli
raspunsul dacd vrei s3 ai succes in afaceri, pag. 214
* Este produsul tau potrivit?, pag. 214
* Ai analizat piata?, pag. 215
* Cine este cumparatorul tdu?, pag. 216
* De ce ar cumpara de la tine?, pag. 217
* Care sunt alternativele?, pag. 217
* Cat costa fiecare cumpadrdtor?, pag. 217
Cele mai grozave intrebéri de marketing, pag. 218
Cum intri in joc, pag. 219
* Incepe cu tine, pag. 219
* Ce te entuziasmeaza?, pag. 220
* Ce poti imbunitati?, pag. 221



* Giaseste modalitati prin care sa oferi valoare, pag. 222
* Tine-ti ochii larg deschisi, pag. 222
* Citeste publicatii din domeniul tau
de activitate, pag. 223
* Participa la targuri si expozitii, pag. 223
Cumparator en detail, pag. 224
s intreabi-ti prietenii, pag. 224
* Fii la curent cu informatiile din
publicatiile de afaceri, pag. 225
* Cauta produse in lumea largd, pag. 225
Cauta oportunitati ascunse, pag. 225
* Gaseste si promoveaza un produs nou
si diferit, pag. 226
* Priveste sub picioarele tale, pag. 227
* Tine ochii deschisi cand cilatoresti, pag. 227
Nu te teme sa intrebi, pag. 228
* Cand se iveste oportunitatea, actioneaza rapid, pag. 228
* Scaneaza continuu zarile in cautarea
oportunitatilor, pag. 229
* Gaseste un produs sau serviciu in care crezi
si care iti starneste entuziasmul, pag. 230
Testeazi-ti ideea inainte de a investi, pag. 230
* Fii tu propriul avocat al diavolului, pag. 231
Studiu de piat3 rapid si ieftin, pag. 231
* Fa-ti temele, documenteaza-te!, pag. 232
* Descopera ce spun si ce scriu ceilalti, pag. 233
* Solicita opiniile altora, pag. 233
Gasesti idei zece la leu, pag. 234
* Conteaza pe managerul contului tdu bancar, pag. 234
* Cere parerea prietenilor si familiei, pag. 235
* Cere opinia cumparatorilor, pag. 235
* Studiaza-ti concurenta, pag. 236
* Fii un pesimist optimist, pag. 236
Nimeni nu vinde o afacere de succes, pag. 237
* Cauta posibilitatile ascunse, pag. 237
* Gandeste despre afacere pe termen lung, pag. 238
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* Fii deschis la parerile negative, pag. 238
O minunata poveste de succes in afaceri, pag. 239
* Testeaza pe piatd produsul sau serviciul
pe care-1 oferi, pag. 240
* Pasul 1. Obtine sau fabrica o mostra, pag. 240
* Pasul 2: Aratd-l peste tot, pag. 240
* Pasul 3: Afla exact cat costd, pag. 241
* Pasul 4: Intreab3 un achizitor, pag. 241
* Pasul 5: Fii obiectiv, pag. 241
* Pasul 6: Efectueaza un test intr-un magazin, pag. 241
* Pasul 7: Aratd lumii ce ai de oferit, pag. 242
* Pasul 8: Intreab3 un prieten, pag. 242
Cum si construiesti o afacere de succes, pag. 243
* Gaseste moduri de a adauga valoare, pag. 243
. incepe—gi afacerea pe o piata bine consolidatd, pag. 244
* Ascultd-ti intuitia, pag. 244
Oportunititile de afaceri sunt peste tot, pag. 245
EXERCITI PRACTICE, PAG. 245

CAPITOLUL 6
GASESTE PIATA POTRIVITA, PROMOVEAZA §I
VINDE ORICE, PAG. 247

Definirea marketingului si vanzirilor, pag. 248
Mixul de marketing, pag. 248
* Produsul, pag. 249
* Pretul, pag. 249
* Locatia, pag. 249
* Promovarea, pag. 249
Cinci reguli de urmat dacé vrei si vinzi orice,
oriunde, pag. 250
Cinci intrebiri la care trebuie sé raspunzi, pag. 251
Intrebarea 1. JDe ce te-as asculta?” , pag. 252
Intrebarea 2. ,Ce este si ce face?” | pag. 252
Intrebarea 3. ,Cine spune asta?” , pag. 252



Intrebarea 4. ,Cine 1-a mai utilizat?” pag. 253
Intrebarea 5. ,Ce primesc in schimb?” , pag. 253
Vanzind produsul sau serviciul, pag. 253
* Multiple modalititi de vanzare, pag. 254
* Vanzari personale, pag. 254
* Vanziri en detail, pag. 254
* Distribuitori, pag. 255
* Presa scrisd, pag. 255
Aduce profit reclama in presa scrisa?, pag. 256
* Reclama trimisd prin postd, pag. 256
* Comenzi prin postd, pag. 257
* Internetul, pag. 257
* Vanzari directe, pag. 258
* Vanzirile tip ,,seminar”, pag. 259
* ,Petrecere de prezentare”, pag. 259
* Reclama in colaborare (Co-Op Mailings), pag. 260
* Institutii de stat, pag. 260
* Reprezentanti comerciali independenti, pag. 260
* Lanturi comerciale, pag. 261
* Magazine de tip discount, pag. 261
* Supermarketuri, pag. 262
* Magazine universale, pag. 262
* Angrosisti, pag. 262
Cifra de afaceri si profitul per vanzare, pag. 263
* Vanzari premium, pag. 263
* Materiale promotionale, pag. 264
* Francize, pag. 264
Un sistem dovedit, pag. 265
* Targuri, pag. 265
* Expuneri si expozitii, pag. 265
* Campanii de strangere de fonduri, pag. 266
incepe modest, progreseazi treptat, pag. 266
Arta vanzdrii, pag. 267
* Sdrac sau bogat?, pag. 267
* Abilitatea de a vinde se dobandeste, pag. 268
Controleazi veniturile, pag. 268
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Modelul de analiza GAP aplicat oportunititilor, pag. 269
Publicitate gratuitd, pag. 272
* Regula 1. Cere, pag. 272
* Regula 2. Pregiteste un comunicat de presd, pag. 272
* Regula 3. Fd sd sune ca o stire!, pag. 273
* Regula 4. Stabileste care este publicul-tintd, pag. 273
* Regula 5. Selecteaza cu atentia mijloacele de
comunicare in masa carora te adresezi, pag. 273
* Regula 6. Oferd instrumente de lucru
adecvate, pag. 274
* Regula 7. Trimite o fotografie, pag. 274
* Regula 8. Trimite o scrisoare directa, pag. 274
* Regula 9. Radioul si televiziunea detin
puterea, pag. 274
* Regula 10. Oferd ceva gratuit, pag. 275
* Regula 11. Nu pleca fara sa-ti lasi datele
de contact, pag. 275
Oportunitati sunt peste tot, pag. 276

Pur i simplu fi-o!, pag. 277
EXERCITI PRACTICE, PAG. 277

CAPITOLUL 7
OBTINE BANII DE CARE AI NEVOIE, PAG. 279

Ignoranta te tine pe loc, pag. 279
Lipsa banilor, pag. 280
Banii sunt disponibili peste tot, pag. 280
* Foloseste banii pusi deoparte, pag. 281
* Vinde niste bunuri, pag. 281
* Foloseste un card de credit, pag. 281
* Contracteaza imprumuturi in calitate
de persoana fizica, pag. 282
Bancilor le place sa acorde imprumuturi bune, pag. 282
. imprumuté pe baza unei garantii, pag. 283
* ,Banii din dragoste”, pag. 283



* Contracteaza un credit ca persoand juridica, pag. 284
Cinci factori importanti pentru banci, pag. 284
Relatiile cu bancile se maturizeaza in timp, pag. 286
* la in leasing sau inchiriaza, pag. 287
* Bootstrappingul, pag. 287
Dezvolta-ti creativitatea si invatd rapid, pag. 288
* Finantarea din partea clientelei, pag. 288
Solicita depunerea unui depozit, pag. 289
Plata in avans, pag. 289
Vinde abonamente, pag. 290
Vanzari prin posta directa, pag. 290
Cesioneaza unor drepturi de autor, pag. 290
Onorarii in avans, pag. 290
Marketing multilevel, pag. 291
fmprumuturi pe baza creantelor, pag. 291
Transforma-ti afacerea intr-o franciza, pag. 291
* Capital de risc, pag. 292
Trei cerinte pentru a obtine finantare de la
un investitor de capital de risc, pag. 292
* Solicita finantare de la stat (n.r.), pag. 293
* Finantare de la companiile de investitii
in mici afaceri, pag. 295
* Emite o oferta publicd de vanzare actiuni, pag. 295
Raportul pret-profit, pag. 296
Transparentd maxima, pag. 296
* Finantarea din partea furnizorului, pag. 297
Surse mai bune de creditare, pag. 297
Factorii determinanti ai creditdrii, pag. 298
Alegerea afacerii ideale pentru tine, pag. 299
* Alege o afacere in crestere, intr-un domeniu
In crestere, pag. 299
* Cele mai prielnice locuri in care-ti poti incepe
afacerea, pag. 300
Poti incepe chiar astizi, pag. 301
EXERCITI PRACTICE, PAG. 302
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CAPITOLUL 8
CUM GANDESTI, ASA CRESTI, PAG. 303

Esti un potential geniu, pag. 304
De ce este creativitatea atat de importanta, pag. 304
Utilizeaza-ti mai mult din inteligent3, pag. 305
Multiplica-ti rezultatele, pag. 306
Precum pe dinduntru, asa si pe dinafari, pag. 306
Stimuleazi-ti gandirea, pag. 306
* Gandeste pozitiv, pag. 307
* Stabileste-ti scopuri si obiective clare, pag. 308
* Stimuleaza-ti curiozitatea, pag. 308
* Stimuleaza-ti mintea, pag. 309
* Practicd vizualizarea creativa, pag. 309
* invat3 s3 razi de tine fnsuti, pag. 310
* Fii activ fizic, pag. 311
* Exerseazd concentrarea intensd, pag. 311
* Asteapta-te la ce este mai bun, pag. 312
* Preia controlul propriei vieti, pag. 313
* O dorinta arzatoare, pag. 314
Calitdtile geniilor, pag. 314
* Invata sa te concentrezi asupra unui
singur lucru, pag. 315
* Adopti o abordare sistematica, pag. 316
Rezolvarea sistematicd a problemelor, pag. 316
* Tine-ti mintea deschisa, pag. 318
Automatismul in gandire, pag. 318
Gandirea adaptativa, pag. 318
Cum sa gandesti mai creativ, pag. 319

* Obiectivele a caror realizare este intens doritd, pag. 319

* Problemele presante, pag. 320
* Intrebarile la obiect, pag. 320
Modalititi de a te imbogati atat cat iti doresti, pag. 320
* Tine un jurnal al ideilor, pag. 320
* Relaxeazd-te si reflecteaza, pag. 321
* Tehnica ,Baghetei magice”, pag. 321



* Proiecteazi-te n viitorul si apoi gandeste
retrospectiv, pag. 322
* Completeaza propozitia..., pag. 322
* Genereaza raspunsuri personale, pag. 323
* Practica ,mindstormingul” pentru
orice problemad, pag. 323
Totul e greu inainte de a fi usor, pag. 324
* Brainstorming, calea catre bogitie, pag. 325
* intrebirile de tipul ,,Ce ar fi daca?”, pag. 326
fmbuné’té;eﬂe—;i viata personald, pag. 326
Claritatea este esentiald, pag. 327
Evalueazi-ti ideile, pag. 328
* Valoarea unei idei, pag. 329
* Pdstreaza-ti obiectivismul, pag. 329
* Lasa ideile sa se decanteze, pag. 329
* Pune intrebarile potrivite, pag. 329
Cum cumpard oamenii, pag. ...330
* Cat de mult iti doresti sa o incerci?, pag. ...330
* Intrebari-cheie, pag. 331
EXERCITI PRACTICE, PAG. 332

CAPITOLUL 9
INVATA DE LA CEI MAI BUNI, PAG. 335

Copiazd in afacerea ta ce este mai bun, pag. 336
Calititile celor mai buni, pag. 336
* Bunul simt nu-i un bun prea des intalnit, pag. 337
54 nu reusesti sa inveti nimic din propriile
greseli, pag. 337

* Esti atat de inteligent cat sunt actiunile tale, pag. 338
Notele de la scoala nu-ti determina viitorul, pag. 338

Cea mai bine platita forma de inteligenta, pag. 339

Actioneaza inteligent, pag. 340
* Fa-ti treaba bine, pag. 340
Decide ca vei fi cel mai bun, pag. 341
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Sapte ani pentru madretie, pag. 342
* Preia controlul asupra vietii tale, pag. 343
Pasul urias catre maturitate, pag. 343
Scurtcircuiteaza sentimentele negative, pag. 344
* Termina ce ai inceput, pag. 345
Gandeste ca un campion, pag. 345
Urmeaz3i liderii, pag. 346
Calititile unui lider, pag. 347
* Viziunea, pag. 347
Imagineaza-ti viitorul ideal, pag. 348
Proiecteaza-te in viitor, pag. 348
* Dezvolta un simt al misiunii, pag. 349
Crede in visurile tale, pag. 349
* Fii un optimist incurabil, pag. 350
Calitatea esentiala pentru succes, pag. 351

* Cunoaste-ti afacerea ca pe propriile buzunare, pag. 351

* Cautd oportunitdti peste tot, pag. 352
* Gasegte-ti propriul camp roditor
pe care sa il exploatezi, pag. 353
* Pasul 1. Colecteaza informatiile, pag. 353
* Pasul 2. Imagineaza-ti ca ai obtinut deja
succesul, pag. 354
* Pasul 3. Tine-ti ochii larg deschisi, pag. 354
Priveste in jurul tau, pag. 355
fncepe modest si foloseste finantarea din partea
clientului, pag. 355
Cauta solutii comune, pag. 356
Asigura-te cd se poate vinde, pag. 356
Foloseste-te de reclama facuta de clienti, pag. 357
Cauta servicii si produse profitabile, pag. 357
Devino un inviticel, pag. 357
* Inchiriazi sau cumpara informatia
de care ai nevoie, pag. 358
Cere sfaturi, pag. 359
Studiazi companiile de succes, pag. 359
* Cum atrage compania clientii?, pag. 359



* Cum vinde compania?, pag. 360
* Cine cumpara produsul sau serviciul?, pag. 360
* Cum taxeazd compania?, pag. 360
* Ce include oferta companiei?, pag. 360
* Unde vinde compania?, pag. 360
* Ce politici privind clientela practica?, pag. 360
Douasprezece sfaturi pentru a-i urma pe lideri, pag. 361
fnvats prin incercare §i eroare, pag. 364
EXERCITI PRACTICE, PAG. 365

CAPITOLUL 10
FII UN CAMPION, PAG. 367

Trei céi, pag. 367
* Gaseste o slujbd buna si fa-ti treaba
ireprosabil, pag. 368
* Devino un profesionist, pag. 368
* Agent de vanzari, pag. 368
Numitorul comun, pag. 369
Secretele sanitatii, prosperitatii si fericirii, pag. 370
* Fa ceea ce iubesti sa faci, pag. 370
* Identifica-ti competentele cardinale, pag. 370
* Pune suflet in ceea ce faci, pag. 370
* Angajament fatd de excelenta, pag. 371
* Fii pentru toata viata un invatacel, pag. 371
* Castigd recompense superioare, pag. 371
* Economiseste-ti banii, pag. 372
* Fd-ti munca bine acolo unde esti chiar acum, pag. 372
* Plaseaza-ti cariera pe o traiectorie
acceleratoare, pag. 373
* Fi-te indispensabil, pag. 373
* Munceste mai mult decat oricine altcineva, pag. 374
* Munceste in timpul de munca, pag. 375
* Investeste timp in plus, pag. 375
* Transformad-ti cariera, pag. 376
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* Extinde-ti ziua de lucru, pag. 377
* Asumi-ti responsabilitatea in proportie
de 100%, pag. 378
Determina-ti prioritatile, pag. 378
Preia anumite sarcini de la seful tau, pag. 378
Nu te multumi cu putin, pag. 379
O descoperire norocoasa, pag. 380
Nu poti sa stii niciodata, pag. 381
* Apasd pedala de acceleratie, pag. 381
* Dezvoltd o strategie de nisd, pag. 382
Marketingul si vanzarile, pag. 382
Financiar, pag. 383
Productia, pag. 383
Canalele de distributie, pag. 384
Resurse umane, pag. 385
Relatiile cu institutiile publice, pag. 385
Devino valoros si apoi indispensabil, pag. 385
* Cunostintele specializate, pag. 386
* Rapiditatea in indeplinirea sarcinilor, pag. 386
* O larga retea sociald, pag. 387

Cunoaste mai multi oameni, pag. 388

Strategia de extindere a retelei profesionale, pag. 388

O formuld a succesului, pag. 389
« Invati si vorbesti in public, pag. 389
Alatura-te organizatiei Toastmasters, pag. 389
Participa la un curs de vorbire in public, pag. 390
la in serios invatarea, pag. 391
Nu lasa teama sa te paralizeze, pag. 391
* Fii cel mai bun, pag. 392
Identifica zonele cu rezultatele-cheie, pag. 392
Copilul tau cel mai lent, pag. 392
Secretul este sa excelezi, pag. 393
La o abilitate distanta, pag. 394
* Dezvoltd bune obiceiuri de lucru, pag. 394

Tu si numai tu?, pag. 394

Muncim din ce in ce mai putin in fiecare an, pag. 395



* Nu pierde timpul, pag. 395
* Construieste-ti o pozitie de forta, pag. 396
Puterea oferita de forta personala, pag. 396
Puterea oferita de a fi expert in munca ta, pag. 397
Puterea oferita de pozitie, pag. 397
Procesul acumularii puterii, pag. 397
Principiul reciprocitatii, pag. 398
Intocmeste o listd cu persoanele
care ar putea sd te ajute, pag. 398
* Pazeste-ti integritatea ca pe un lucru sacru, pag. 399
Increde-te in tine insuti, pag. 400
Practica Maxima Universala, pag. 400
1. Universul tau. , pag. 401
2. Tara ta. , pag. 401
3. Compania la care lucrezi. , pag. 401
4. Familia ta. , pag. 401
Onestitatea este cea mai buna strategie, pag. 402
* Concentreazd-te asupra viitorului, pag. 402
* Cultiva-ti talentele, pag. 403
. incepe exact de unde te afli, pag. 403
* Dezvoltd o constiinta a prosperitatii, pag. 404
Devino o persoand care nu cunoagte limite, pag. 405
Ce sd faci acum, pag. 405

Despre autor, pag. 407
Despre BusinessTech International, pag. 409
Final, pag. 416
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